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Wereldwijd zijn er tussen de 135 en 150 geregistreerde herverzekeraars 
(Ultimate Beneficial Owners UBO) actief. Het gros van het premievolume 
concentreert zich in de regio’s Europa en Amerika/Bermuda en het 
marktaandeel van de top 10 van grootste herverzekeraars bedraagt 
ongeveer 61%.  
 
De grootste en meest bekende partijen zijn MunichRe, SwissRe, 
HannoverRe. Maar ook partijen als, RGA, SCOR, Berkshire Hathaway, 
Arch Capital en RenaissanceRe, Sompo International, ChinaRe vormen 
slechts een kleine greep aan partijen die een belangrijke rol spelen in 
de herverzekeringsindustrie. En tot slot is er uiteraard Lloyd’s of 
Londen, een markt van (individuele) syndicaten met vele specialisaties 
in de brede herverzekeringsindustrie.  
 
  H E R V E R Z E K E R I N G  B R E N G T  O O K  W E E R  
     N I E U W E  R I S I C O ' S  M E T  Z I C H  M E E  
 
Z I J N  E R  O O K  H E R V E R Z E K E R A A R S  G E V E S T I G D  I N  
N E D E R L A N D  
In Nederland zijn er wel lokale herverzekeraars actief. Deze 
herverzekeraars richten zich echter voornamelijk op herverzekerings-
activiteiten binnen de eigen verzekeringsgroep en daarom zijn er, 
buiten de pensioenmarkt, voor deze herverzekeraar doorgaans geen 
externe klanten. Voorbeelden van Nederlandse herverzekeraars zijn;  
NN Re (Netherlands) NV, Achmea Reinsurance Company NV en NV Unive 
Her.  
 
Naast genoemde partijen zijn er in Nederland ook een aantal captive 
herverzekeraars actief. Dit zijn doorgaans individuele multinationals 
en/of een groep aan ondernemingen die risico’s binnen de eigen 
onderneming(en) beschermen. Voorbeelden zijn; ABN AMRO Captive NV 
en TenneT Reinsurance NV. Deze groep zullen we verder niet 
behandelen. 
 
H E R V E R Z E K E R I N G S C O N F E R E N T I E S   
Herverzekeringscontracten zijn vaak complexe transacties die veelvuldig 
contact en uitwisseling van data vereisen. Veel contacten vinden op 
digitale basis plaats. Maar er zijn ook fysieke bijeenkomsten tussen 
partijen. Dit kan op kantoor van de betrokken partijen, maar 
verzekeraars en (internationale) herverzekeraars ontmoeten elkaar ook 
tijdens (her)verzekeringsconferenties. 
 
Deze conferenties vinden wereldwijd plaats en focussen vaak op markt-
relevante onderwerpen, of specifieke geografische gebieden. Voor de 
Europese verzekeraars vinden de belangrijkste conferenties ieder jaar 
plaats in Monte Carlo (september) en Baden-Baden (oktober). 
 
Voorbeelden van onderwerp specifieke (her)verzekeringsconferenties 
zijn; IUMI (maritieme verzekeringen), Longevity Risk Conference, ILS en 
Cat Bonds (alternatieve kapitaalsmarkten).  
 
H O E  W E R K T  H E T  T O E Z I C H T S K A D E R  V O O R  
H E R V E R Z E K E R A A R S  I N  N E D E R L A N D  
Herverzekering is dus een uitermate nuttig instrument voor 
verzekeraars om bepaalde risico’s te mitigeren en/of reduceren. 
Uiteraard zijn er wel een aantal spelregels. 
 
Herverzekeraars die actief risico willen tekenen op de Nederlandse 
markt dienen te voldoen aan de toepasselijke wet- en regelgeving.  
Het is dan ook belangrijk te controleren aan welke criteria een 
herverzekeraar dient te voldoen. 
 
Zo geldt er een inschrijvings- en/of vergunningsverplichting bij DNB 
voor: 
- Herverzekeraars met een zetel in Nederland;  
- Buitenlandse herverzekeraars van buiten de EER (Europese  

Economische Ruimte), een zogenaamd ‘derdenland’. 

 
Herverzekeraars die aan deze omschrijving voldoen, worden na 
goedkeuring door DNB ingeschreven in een register. Dit register staat 
gepubliceerd op de website van DNB (https://www.dnb.nl/openbaar-
register/register-van-herverzekeraars/). 
 
Deze inschrijvings- en/of vergunningsverplichting geldt niet voor: 
- Buitenlandse herverzekeraars van binnen de EER. Hier wordt gebruik  

gemaakt van een Europees Paspoort dat is afgegeven in de 
thuislidstaat van de herverzekeraar. Volgens een notificatie-
procedure dient de herverzekeraar haar eigen toezichthouder te 
informeren over de intentie om risico te tekenen in een andere 
lidstaat. Deze toezichthouder zal DNB vervolgens nader 
informeren. 
 

Herverzekeraars uit deze groep vereisen geen registratie in het register 
van DNB. 
 
Indien een herverzekeraar buiten de beschreven kaders voor 
inschrijvings- en/of vergunningsverplichtingen valt, zijn er een aantal 
belangrijke consequenties voor de Nederlandse verzekeraar, zoals: 
- Aangepaste kapitaalvereisten: 

De herverzekeringsdekking kan door de verzekeraar niet of niet 
volledig worden meegenomen in de berekening van haar Solvency 
Capital Requirement. 

- Toezichtrechtelijke risico’s: 
Herverzekeringscontracten kunnen door DNB worden aangemerkt 
als ‘onvoldoende’ prudent. 

- Contractuele risico’s: 
De herverzekeraar is niet volgens de geldende wet- en regelgeving 
getoetst, het tegenpartijrisico wordt daardoor zwaarder 
meegewogen. 

 
R E G E L G E V I N G  R O N D O M  A C T I V A  I N T E N S I E V E  
H E R V E R Z E K E R I N G   
Activa Intensieve Herverzekeringscontracten hebben betrekking op 
herverzekeringsoplossingen met langlopende verplichtingen. De 
wettelijke vereisten zijn nieuw (2023). 
 
Verzekeraars dienen instemming te verkrijgen van DNB voor het sluiten 
of wijzigen van activa-intensieve herverzekeringscontracten indien 
deze contracten de mogelijkheid openlaten dat een herverzekeraar 
activa aanhoudt in een staat buiten de Europese Economische Ruimte 
(EER).  
 
Het verdient aanbeveling om de exacte regelgeving hierover na te lezen 
indien een herverzekeringscontract met langlopende verplichting wordt 
afgesloten. 
 
C O N C L U S I E  
Herverzekering is een dynamische, uitdagende industrie. Een industrie 
die primair beoogt om risico’s te reduceren, maar tegelijkertijd ook 
weer nieuwe risico’s voortbrengt, zoals bijvoorbeeld kredietrisico’s en 
juridische risico’s. In Nederland zijn ‘slechts’ herverzekeraars 
operationeel, die zich vooral richten op de herverzekering binnen de 
eigen onderneming en de herverzekering van pensioenfondsen.  
 
Dat betekent dat Nederlandse verzekeraars zich vooral wenden tot 
herverzekeraars die opereren buiten onze landsgrenzen. Voor 
herverzekeraars buiten de EER is het belangrijk dat zij een inschrijving 
hebben in het register van DNB. Voor herverzekeraars binnen de EER 
geldt een notificatieprocedure.  
 
Verzekeraars zullen, mede vanwege risicospreiding in hun 
herverzekeringspanel, voor bijvoorbeeld grote 
natuurcatastrofecontracten zaken doen met herverzekeraars uit  
de genoemde geografische gebieden. Dit maakt herverzekering  
een wereldwijde markt. ■ 
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Zoals een verzekeringnemer zijn verzekeringen 

afsluit bij een verzekeraar, kan een verzekeraar 

deze risico’s ook weer overdragen. Dit gebeurt bij 

een herverzekeraar. Er is dus sprake van 

herverzekering, als de verzekeraar (een deel van) 

haar risico’s, bijvoorbeeld schade of overlijden, 

overdraagt aan de herverzekeraar. Dit kan voor 

individuele risico’s, maar ook voor hele 

portefeuilles (bijvoorbeeld een contract 

waarbinnen alle afgegeven risico’s worden 

beschermd). Ook pensioenfondsen kunnen terecht 

bij herverzekeraars om (een deel van de) risico’s 

over te dragen aan herverzekeraars. De 

herverzekeraar kan (een deel van) haar risico’s 

eveneens verder beschermen door herverzekering 

in te kopen. Dit laatste noemen we ‘retro cessie’. 

D E  T O E G E V O E G D E  W A A R D E  V A N  H E R V E R Z E K E R I N G  
Door herverzekering in te kopen kan de verzekeraar zich beschermen 
tegen de financiële impact als gevolg van (zeer) grote individuele 
claims, een frequentie van (middel)grote claims en catastrofeclaims.  
 
In het verleden waren de voornaamste argumenten om herverzekering 
in te kopen: 
- Borging van de financiële stabiliteit van de verzekeraar; 
- Uitbreiding tekencapaciteit, waardoor hogere verzekerde sommen  

kunnen worden geaccepteerd; 
- De kennis die door herverzekeraars (wereldwijd) op diverse gebieden  

is/wordt opgebouwd (denk bv. aan product- en technologische 
ontwikkeling, maar ook medische acceptatie tooling bij leven- en 
inkomensverzekeraars). 

 
In de huidige industrie wordt ook gekeken naar: 
- De impact op het kapitaal dat de verzekeraar moet aanhouden voor  

het tekenen van verzekeringsrisico’s; 
- Het economisch resultaat van een herverzekeringscontract. 
 
Een groot deel van de ontwikkeling is gedreven door veranderende 
wet- en regelgeving, zoals kwalitatieve- en kwantitatieve vereisten 
vanuit de wetgever of toezichthouder. Maar ook de ontwikkeling van 
bijvoorbeeld actuariële-, risico-, en catastrofemodellen speelt een rol.  
 
W I E  Z I J N  D A N  D E  H E R V E R Z E K E R A A R S   
E N  W A A R  Z I J N  Z E  G E V E S T I G D  
Binnen de herverzekeringsindustrie kunnen we herverzekeraars 
grofweg indelen in de volgende groepen: 
- Geografie (bijvoorbeeld Europa, Londen, Bermuda etc.); 
- Structuur (centraal versus decentraal); 
- Productfocus (leven versus schade, productspecialisaties/niches,  

proportioneel versus excess of loss).  
 
Geografisch zijn de belangrijkste wereldwijde gebieden: 
- Europa of Europese Economische Ruimte:  

Veel herverzekeraars met een breed productaanbod voor 
pensioenfondsen, leven- en schadeverzekeraars.  

- Groot Brittannië:  
Met name Lloyd’s of Londen is gespecialiseerd in een breed scala 
aan complexe, en/of specialty/niche producten. 

- Noord-Amerika:  
Doorgaans gericht op eigen (binnenlandse) Property en Casualty 
markt, maar verschillende partijen opereren ook wereldwijd voor 
diversificatie van portefeuilles. 

- Bermuda:  
Belangrijk centrum voor (catastrofe)herverzekering, retrocessie en 
alternatieve kapitaalsmarkten (Insurance Linked Securities en 
Catastrofe Bonds). 

- Asia-Pacific:  
Net als Noord Amerika veelal gericht op eigen markt, maar 
internationaal groeiend.  

- Afrika en Midden-Oosten: 
Hoewel hier op papier relatief veel herverzekeraars zichtbaar zijn, 
gaat het hier vooral om (veelal) lokale kleine herverzekeraars met 
(zeer) beperkte capaciteit. 

Herverzekering  
– een wereldwijde markt
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